Co-Rents

Innovationim
Ferienwohnungsmanagement

Verwandeln Sie Ihre Ferienwohnung
mit Co-Rents




®

Discover home, wherever you go.

Uber Co-Rents
Unternehmensprofil

Januar 2023
Start mit anfdnglichen

2 eigenen Einheiten.

Aktueller Stand

Verwaltung von 35
Einheiten, aufgeteilt in:

+ 10 im Co-Management
+ 20 direkt von Co-Rents betrieben
+ 5 gewidmet dem Co-Living

Schnelle Expansion und Diversifikation innerhalb eines Jahres, was

Skalierbarkeit und operationelle Effizienz in einem wettbewerbsintensiven
Markt demonstriert.

Co-Rents revolutioniert die Ferienwohnungsverwaltung
durch Sperzialisierung auf Co-Management, direkten Betrieb
und Co-Living-Lésungen. Gegrundet im Januar 2023,
kombinieren wir innovative Managementpraktiken mit tiefen
Markteinblicken, um das Potenzial von Ferienwohnungen zu
optimieren.

Maximierung der Rentabilitat von Ferienwohnungen bei
gleichzeitiger Gewdhrleistung erstklassiger Servicequalitat
und Zufriedenheit sowohl flr Eigentimer als auch far Mieter.

FUhrendes Ferienwohnungsunternehmen in Europa zu
werden, indem wir konsequent aulRergewdhnlichen Wert
und innovative Lésungen liefern.
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Das Grundungsteam von Co-Rents

\

:
)

Daniel Thomas
CEO & Grunder
o Master of Science in Real Estate
Management

o International School of Management
— Business School Germany

ZITAT

Innovationim
Immobilienmanagement beginnt
mit fundiertem Wissen.

Colin Konietzko
COO

o Bachelor of Arts in
Immobilienwirtschaft

o Hochschule Fresenius —
Business School KéIn

ZITAT
Effizienz und Integritdt sind die
Sdulen unseres Erfolgs.

Kanime Hinyemata
CFO
o Master of Science in Finance

o University of Aberdeen -
Business School United
Kingdom

ZITAT

Préizise Analyse fiihrt zu
nachhaltigem Wachstum.
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Geschaftsmodell & Vorteile des Co-Managements
- CO' MCI ndgement- PI‘OZESS Schliisselstatistiken und Vorteile

( Umsatzauswirkung )

Vertragsvereinbarung Leistungsbewertung 4 o o de‘e‘ée
+ Verhandlung und Finalisierung + Analyse wichtiger Kennzahlen y
des Vertrags wie Auslastung und Umsatz d‘e\\«““
+ Erbrterung des + Einholen von Rickmeldungen P ol | | L B
Leistungsumfangs, der Preise von Kunden und Mietern
und der Bedingungen + Integration der Erkenntnisse fur
+ Etablierung einer fur beide eine kontinuierliche
Seiten vorteilhaften Verbesserung g iy o
PG rtn erSCh Gft Co-Management Co-Management
( Kosteneffizienz )
RQ2
Kontaktaufnahme Operative Verwaltung RQ3 :
+ Kontaktaufnahme oder + Effiziente Bearbeitung von RQY ‘
Anfragen von potenziellen Buchungen und Reservierungen RQ5 ‘ ‘ ‘ ‘
0 2 4 6 8

Kunden

+ Instandhaltung der Immobilie
+ Verstdndnis der Bedurfnisse durch Inspektionen und
und Anforderungen des Kunden Reparaturen ( Erfolgsgeschichten von Kunden )
+ Bereitstellung von + Hervorragender Kundenservice
Informationen Uber die + Apartment am NUrburgring: Umsatzsteigerung um
Dienstleistungen des 40% in sechs Monaten.
Unternehmens + Ferienhaus in Alsdorf: Umsatzsteigerung um 35% in

drei Monaten.
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Liste der Dienstleistungen

Vorteile fur Immobilieneigentumer

Rund um die Uhr Support fur Gdste, um ein optimales
Gdasteerlebnis zu gewdhrleisten.
O-I Durchgehende

Betreuung
Einsatz fortschrittlicher Pricing-Algorithmen zur Unsere Experten kimmern sich
Optimierung der Mieteinnahmen. um jedes Detail, von der Buchung

bis zur Abreise der Gdste.

Professionelle Einrichtung und hochwertige Fotografie 02 Héhere Rentabilitét ! ' I ( '
zur Steigerung der Attraktivitat Ihrer Immobilien.

Durch optimiertes Revenue-
Management und effiziente

Schnelle und effiziente Lésungen bei unerwarteten Betriebsfuhrung steigern wir die
Ereignissen. Rentabilitat Ihrer Immobilie
deutlich.

Unverzugliche Handhabung alltéglicher
Reparaturen durch unser Fachpersonal.

Lassen Sie lhre Immobilie fiir sich arbeiten — kontaktieren Sie uns noch heute!
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Standorte

Globale Reichweite, lokale Expertise

EINHEITEN

BUNDESLANDER

TOP-7 STADTE

NEUE STANDORTE

Deutschland

Cologne

Frankfurt am Main
Hattingen
Potsdam

Diez

Dusseldorf

Limburg an der Lahn
Alsdorf

Hamburg
Nurburgring



% Discover home, wherever you go.

Wil‘ Cll‘beiten mit q BNP PARIBAS Gaetano .
geschdatzten 9l reaLestare. D1 Napoli

Partnern zusammen

Schaumstoffe | Matratzen

Unsere Partnerschaften basieren auf
Vertrauen und einer nachgewiesenen
Erfolgsbilanz mit angesehenen Akteuren im
Immobiliensektor, die sich im Laufe der Jahre
immer wieder daflr entschieden haben, mit
uns zu wachsen und innovativ zu sein.

(® werTGRUND
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mh 2+ el

LIVING
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Konkrete Beispiele fur Preis- und Revenue-Management
Saisonale, flexible & dynamische Preisanpassungen

C ) C )

Vor der Eréffnung eines Buchungskalander analysiert Co-Rents Beispiel: Um Leerstand zu vermeiden, bietet Co-Rents Last-
den Konkurrenzmarkt mit professionellen Analysetools wie Minute-Rabatte von 20% fur Buchungen, die innerhalb von 48
AirDNA, um den Markt und die Gegebenheiten genau zu Stunden vor dem Aufenthaltsdatum erfolgen. Diese Strategie
screenen. Das eigene Objekt wird preislich gezielt eingeordnet. hat die Auslastung unserer Einheiten um bis zu 25% erhoéht.
Beispiel: Durch den Einsatz von Algorithmen zur Analyse von Beispiel: Wahrend des 24h Rennen am Nurburgring, konnten
Buchungstrends und Marktbedingungen erfahren wir, wann ein 8x Fache Preise erzielt werden, wodurch der monatliche
besonders hohes Buchungsaufkommen auf den Plattformen Umsatz verdoppelt wurde.

vorliegt und kédnnen schnell reagieren.

C ) C )

Beispiel: Co-Rents verwendet einen Machine-Learning-basierten
Algorithmus, um optimale Preispunkte basierend auf historischen
Daten, Wettbewerbspreisen und lokalen Ereignissen zu bestimmen.
Diese Technologie hat zu einer prdziseren Preisgestaltung und einer
um 20% verbesserten Gewinnmarge gefuhrt.

Wir haben Antwortquoten von 100%, um die héchstmdgliche
Zufriedenheit fur unsere Kunden zu gewdhren. So kénnen wir
auf Sonderwunsche eingehen und erhalten oft
wiederkehrende Gdste.
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‘ Drei-monatige Testphase

Nutzen Sie die Gelegenheit, unsere
Dienstleistungen fur drei Monate zu testen.
Erfahren Sie selbst, wie wir den Wert Ihrer
Ferienwohnung maximieren kénnen, ohne dass
Ihnen Kosten entstehen.

A-* Integration in unser
¥ bestehendes System

Unsere erfahrenen Techniker integrieren Ihre
Ferienwohnung schnell und effizient in unser
System. Dies beinhaltet die Implementierung von
Buchungssoftware, Preisoptimierungstools und
Kundenservice-Management, alles ohne
Unterbrechungen fur laufende Buchungen.

c A
m Monatsendreport

Sie erhalten jeden Monat einen umfassenden
Bericht, der detailliert Inre Einnahmen und
Ausgaben aufschlUsselt. Der Report umfasst auch
Leistungskennzahlen und Gastfeedback, um lhnen
transparente Einblicke in die Performance Ihrer
Ferienwohnung zu geben.

’ Garantierter Umsatz ohne Aufwand

Wir garantieren einen festen monatlichen Umsatz,
basierend auf dem Durchschnitt der letzten 12 Monate
Ihrer Ferienwohnungsperformance. Dies bedeutet
finanzielle Sicherheit und Planbarkeit fur Sie, ohne dass
Sie sich um die taglichen Geschdftsabléufe kimmern
mussen.

h
éf Flexible Vertragsgestaltung

Wir bieten flexible Vertragslaufzeiten an, die auf Ihre
Bedurfnisse zugeschnitten sind. Bei einer
Mindestvertragsdauer von sechs Monaten beinhaltet
unser Service zusatzlich die professionelle Fotografie
Ihrer Ferienwohnung, um die Attraktivitét in den
Inseraten zu steigern.



https://co-rents.de/for-partners/
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Bevorzugter Partner fur fUhrende Unternehmen

Integration mit Corporate Highlights unserer
Partnerschaften Booking Tools Géiste-Feedbacks
Co-Rents ist stolz darauf, ein Unsere Einheiten sind nahtlos in die Das Feedback von Unternehmensgdsten
bevorzugter Anbieter von Unterklnften internen Buchungssysteme dieser unterstreicht unser Engagement fur
far Mitarbeiter einiger der weltweit Unternehmen integriert, was eine einfache Qualitdt und Service und bewertet uns
fuhrenden Beratungs- und Zugdanglichkeit und Direktbuchungen durch konstant hoch in Bezug auf Komfort,
Dienstleistungsunternehmen zu sein. deren Mitarbeiter gewdhrleistet. Bequemlichkeit und Kundenbetreuung.
A Gl Vorteile fiir Unternehmenskunden
sosToN 4 Entdecken Sie, warum fuhrende Firmen sich fur Co-Rents
BCG & far ihre Unterbringungsbedurfnisse entscheiden..
BAIN & COMPANY
+ Vorzugspreise
Deloitte. m « Flexible Buchungsbedingungen
+ Individuelle Dienstleistungen wie spater Check-
_h out oder fraher Check-in
pwc EY
McKinsey Entdecken Sie, warum fiihrende Unternehmen

& Company Co-Rents flr ihren Unterkunftsbedarf wéahlen.
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Getin Touch

Contact Info:

% Email:
M info@co-rents.de

S\ Phone Number:
“ +49 (0) 151 700 22 393 N .
Geschaftsfuhrer:

Address: Daniel Thomas
Co-Rents GmbH

Friesenplatz 3
50672 Koln
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